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Группа компаний LD 

 32 000 м2 земли / 12 000 м2 

производство (в собственности) 

 850 сотрудников 

 Производственные мощности:  

 950 000 серийных кранов;  

 2,0 млн. фланцев/год 

 10 филиалов (складов) 

 Современное оборудование 

 Аттестованная лаборатория 

 Инженерно-технический центр 

(НИОКР) 

 Освоение новых технологий 

(литье, автоматизация 

процессов) 

 

 

Объект введен в эксплуатацию 



 Теплоснабжение и ЖКХ (85%) 

 Газоснабжение (15%) 

 Эффект экономии от 

минимизации затрат  

 Эффект импортозамещения  

Опыт работы с 

регионами 



Факты отрасли 

 В РФ самая разветвленная трубопроводная сеть 

 Социальная и экономическая роль 

 Большой износ 

 Высокая интенсивность использования 

 Стратегическая безопасность 

 99% трубы – отечественная продукция 

 Обратная ситуация в арматуростроении 

 



Отечественный 

производитель – кто это? 
 Популяризация понятия в сознании 

 Опыт Казахстана и Беларуси 

 Анализ действующих производств (опыт Газпром, 

Роснефть, Лукойл) 

 Иностранный бренд – Сделано в России 

 



Иностранный  

производитель 

 Зависимость от качества поставщиков (весь мир) 

 Зависимость от курса валют 

 Стоимость и капитализация бренда в цене товара 

 Санкционная зависимость 

 Технические параметры (DIN, ASTM) 

 Разрабатывается под мягкие условия эксплуатации 

 

КАК СЛЕДСТВИЕ: 

 Опасность нехватки средств 

 Вывод денег из страны (иностранные владельцы) 

 Локализация не несет технологий 

 



 Номиналы. Производители на бумаге. 

 Сборочное производство.  

 Производство полного цикла. 

 

Классификация 

производителей  



 Признаки: 

 Отсутствие реального производства 

 Большие склады готовой продукции 

 Разрешительная документация 

Минусы работы: 

 Валютные риски  

 Отсутствие понимания реального происхождения 

 Возможность быстрого ухода с рынка 

 Отсутствие долгосрочных обязательств компании 

 Большие логистические риски (сроки) 

 Бесполезность для экономики (вклад около 13%) 

 

 

Номиналы 



 Признаки: 

  Наличие производства 

  Склады для хранения полуфабрикатов 

  Разрешительная документация 

  Штат профильных сотрудников 

Минусы работы: 

 Валютные риски (прайс  фиксируется в У.Е.) 

 Полная зависимость от комплектующих (качество, логистика) 

 Отсутствие высокотехнологичных операций 

 Слабое развитие предприятия 

 Возможность быстрого свертывания производства 

 Процент нац. содержания данного предприятия Около 25-30 % 

 

 

Сборка 



 Признаки: 

 Производство для переработки сырья 

 Наличие штата профильных сотрудников (отделы) 

 Отсутствие зависимости от валютных рисков 

 Технологии и их развитие 

 Наличие интеллектуальной собственности (патенты в РФ) 

 Положительный экономический эффект для страны. 

Процент нац содержания 75% и выше. 

 

 

 

Полный цикл 



 Затраты на решения, не 

работающие в России  

 Глобальное заблуждение 

 Импортозависимость 

 Эффект экономии не 

достигается  

Что в итоге? 



 Оптимизация производства 

и удержание стоимости на 

продукцию. 

  Разработка проектов:  

 Запатентованный кран LD 

Стриж (нет аналогов в мире) 

 Поворотно-дисковые затворы 

(в РФ не производятся) 

 Арматура из цветных сплавов 

(импорт в РФ более 1 млрд $)  

Проект на развитие 



Признание потребителем 

 Российские предприятия освоили 

производство стальных шаровых кранов 

для ЖКХ, тепло- и газоснабжения. 

 Готовность заместить импорт и 

устаревшие советские аналоги на 100% 

(в своем сегменте). 

 Гордость покупателя за приобретение 

отечественного товара. 

 

 

 

 



Признание властью 

 Недостаток 

осведомленности 

 Работа в система 

качества НП «РТ» 

 Разработка НТД 

 

 

 

 



Будущее за отечественными  

производственными компетенциями! 

Выбор за каждым из нас! 


